КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ

	Кому:
[Название компании / ФИО руководителя]

От кого:
[Ваша компания, ИНН, контакт]
	Дата: «___» ____________ 2026 г.

Действительно до: «___» ____________ 2026 г.



1. О КОМПАНИИ
[Кратко: кто вы, сколько лет на рынке, ключевые факты. 2–3 предложения. Конкретика, без общих слов.]

2. В ЧЁМ ВАШ ЗАПРОС
[Покажите, что понимаете задачу клиента. Это создаёт доверие и отличает вас от массовых рассылок.]
Пример: «Вы занимаетесь доставкой продуктов и ищете систему автоматической обработки заказов, которая сократит время оператора и исключит ошибки при высоком потоке.»

3. НАШЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
[Конкретно что вы предлагаете — без воды. Что получит клиент, в каком объёме, в какие сроки.]

4. СОСТАВ И СТОИМОСТЬ
	Наименование
	Срок
	Стоимость, руб.

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	ИТОГО:
	



Стоимость указана без НДС / в т.ч. НДС 5% (нужное подчеркнуть). Возможна оплата частями.

5. ПОЧЕМУ МЫ
— 
— 
— 
[3 конкретных преимущества — не «команда профессионалов», а цифры и факты: сроки, гарантии, кейсы.]

6. СЛЕДУЮЩИЙ ШАГ
[Конкретное действие: «Позвоните по номеру ___ или ответьте на это письмо — обсудим детали в течение 30 минут.»]

С уважением,

[Ф.И.О., должность]
Тел.: ___________________________________
E-mail: ___________________________________
